Karta przedmiotu

Wydziat: Finanséw
Kierunek: Prawo

I. Informacje podstawowe

Nazwa przedmiotu

Jezyk prowadzenia
przedmiotu

Profil przedmiotu
Kategoria przedmiotu

Typ studiow

Liczba semestrow/semestr

Liczba godzin

Liczba punktow ECTS

II. Wymagania wstepne

Lp. Opis

Krajowe
Ramy
Kwalifikacji

Umowy handlowe

polski

ogolnoakademicki
kierunkowy wybieralny

jednolite magisterskie

1/7
stacjonarne: Wyktady: 30
niestacjonarne: Wyktady: 18
4

1.  Wiedza z przedmiotow wyktadanych na wczes$niejszych semestrach, zwlaszcza z prawa
zobowigzan 1 z prawa handlowego.

2.  Umiejetnosci nabyte w czasie ¢wiczen z prawa zobowigzan i z prawa handlowego.

[11. Cele przedmiotu

Lp. Opis

1.  Zdobycie wiedzy w zakresie przepisow prawnych i konstrukcji umoéw handlowych.

2.  Nabycie umiejetnosci w zakresie stosowania przepisow prawnych i formutowania



3.

umow.

IV. Realizowane efekty ksztatcenia

Ko
d
El

E2

E3

Kat. Opis

Wiedza Rozumienie przepisOw prawnych dotyczacych umow
handlowych i konstrukcji tych umow.

Umiejetnosci Umiejetnos¢ subsumowania stanu faktycznego do

teoretycznych konstrukcji umow handlowych.

Kompetencje Umiej¢tno$é taczenia wiedzy i praktyki.
spoleczne

V. Tre$ci Ksztalcenia

Wyktady

Lp.

w1

W2

W3

w4

Opis

Pojecie umowy handlowej i rodzaje umow. Zawieranie umow — tryb
ofertowy, negocjacyjny, przetargowy, umowa przedwstgpna.

Forma pisemna umowy — rodzaje (rygory), sposoby dopetnienia,
specyfika w stosunkach handlowych. Forma szczegdlna i dowolna,
rygor, umowa co do formy. Wykonywanie umow handlowych.
Odpowiedzialno$¢ za niewykonanie i nienalezyte wykonanie umow

handlowych.

Umowa sprzedazy — prawa i obowigzki stron, odpowiedzialnos¢ za
niewykonanie umowy, typy sprzedazy. Umowa dostawy — réznice w
stosunku do sprzedazy. Umowa kontraktacji i umowa pozyczki, jako
umowy o przeniesienie praw.

Poroéwnanie umow o korzystanie z cudzych praw. Umowa najmu —
prawa i obowiazki, odpowiedzialnos¢, forma, specyfika najmu lokali.
Umowa dzierzawy — prawa i obowigzki, odmienno$ci w stosunku do
umowy najmu. Umowa leasingu — posredni i bezposredni, operacyjny
i finansowy, prawa i obowiazki, odpowiedzialnos¢. Umowa
licencyjna co do utworow i co do przedmiotéw wlasnosci
przemystowe;.

Poroéwnanie umow o $wiadczenie ustug. Umowa o dzieto — prawa i
obowigzki, odpowiedzialno$¢, charakter prawny. Umowa zlecenia —
prawa i obowiazki, odpowiedzialno$¢, charakter prawny, umowa o
ustugi jako podtyp. Umowa agencyjna — rodzaje, prawa i obowigzki,

Nabycie umiejetnosci w zakresie wykorzystania zdobytej wiedzy w dziatalnosci
zawodowej lub gospodarczej.
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W5

W6

w7

w8

W9

odpowiedzialnos¢, charakter prawny. Umowa komisu — konstrukcja
prawna, prawa i obowiazki stron, odpowiedzialno$¢. Umowa
maklerska w obrocie instrumentami finansowymi — przedmiot,
charakterystyka prawna. Umowa brokerska w obrocie instrumentami
finansowymi — przedmiot, charakterystyka prawna. Makler morski —
pozycja prawna wobec zlecajacego, rodzaje zawieranych umow.
Umowa przechowania — strony, prawa i obowigzki stron, charakter
prawny. Umowa sktadu — strony, prawa i obowiazki stron, forma,
odpowiedzialnos¢.

Umowa przewozu - rodzaje i charakterystyka. Umowa przewozu
0s0b — prawa i obowigzki stron. Umowa przewozu rzeczy — prawa i
obowiazki stron. Umowa spedycji — przedmiot, prawa i obowiazki
stron. Odpowiedzialno$¢ za niewykonanie i nienalezyte wykonanie
umow przewozowych. Systemy realizacji inwestycji budowlanych.
Umowa o roboty budowlane, gwarancja zaplaty, systemy 4
inwestycyjne, zgoda inwestora na podwykonawce. Umowa 0 prace
geologiczne i geodezyjno-kartograficzne. Umowa o prace projektowe
— prawa i obowigzki stron. Umowa o nadzor inwestorski — prawa i
obowigzki stron. Umowa deweloperska — ochrona inwestora w
umowach deweloperskich.

Banki i instytucje kredytowe, czynnosci bankowe. Rozliczenia

pieniezne — polecenie przelewu, polecenie zaptaty, czek gotdéwkowy i
rozrachunkowy, umowy zwigzane z platnosciami kartg platnicza.

Umowa kredytu bankowego. Umowa pozyczki i umowa pozyczki
bankowej — zasady, roznice w stosunku do umowy kredytu, pozyczka 3
a depozyt.

Umowa rachunku bankowego — przedmiot, prawa i obowiazki stron,
rodzaje rachunkow, rachunek powierniczy. Gwarancja bankowa,
porgczenie bankowe, akredytywa i inne umowy bankowe.

Klasyfikacja ubezpieczen gospodarczych. Posrednictwo
ubezpieczeniowe — agent ubezpieczeniowy i broker ubezpieczeniowy,
sposoby wystepowania, odpowiedzialno$¢ za zlecajacego. Umowa
agencji ubezpieczeniowej i umowa brokerska.

Umowy organizacyjne i o wspotdziatanie gospodarcze —

charakterystyka ogdlna. Umowy zatozycielskie. Umowy

kooperacyjne i koordynacyjne. Umowy o wspoélne dziatanie (joint 4
venture). Umowy dystrybucyjne (dealerskie). Umowy

kompensacyjne i offsetowe. Umowy specjalizacyjne i kartelowe.

Wybrane umowy nienazwane — charakterystyka ogolna.
Umowa franchisingu. Umowa factoringu. Umowa forfaitingu. 3
Umowa sponsoringu. Umowa merchandisingu. Umowa menedzerska.

V1. Metody prowadzenia zajec¢



Opis

X  Wyktad audytoryjny
Konwersatorium

X Prezentacja
Dyskusja
Praca w grupach
Symulacja

X Analiza przypadku
Inscenizacja (odgrywanie rol)
Cwiczenia tablicowe
Cwiczenia terenowe
E-learning
Praca z podrecznikiem

Cwiczenia laboratoryjne

VII. Sposoby oceny

Ocena z egzaminu (podsumowujaca)
Opis
Egzamin ustny
Egzamin pisemny

X Egzamin testowy

Srednia wazona ocen czgstkowych z ¢wiczen 1 z egzaminu testowego

Sposob obliczania oceny koncowej (zgodnie z §18 pkt. 5 Regulaminu studiéw)
O ocenie koncowej decyduje ilos¢ punktow uzyskanych na egzaminie testowym.

VIII. Kryteria oceny



Efekt ksztatcenia E1 waga: 80 %

Nie osiggnat zatozonego efektu (ocena 2.0)

Osiagnat w stopniu dostatecznym (ocena 3.0)

Osiagnal w stopniu dobrym (ocena 4.0)

Osiagnal w stopniu bardzo dobrym (ocena 5.0)

Osiggnat w stopniu celujgcym (ocena 5.5)

Student nie posiada elementarnej wiedzy z
zakresu prawa umow handlowych, w
szczegblnosci nie wie czym jest umowa
handlowa i jakie sg jej podstawowe cechy;
nie zna zasad zawierania i wykonywania
umow handlowych, nie potrafi wymieni¢ ani
odr6zni¢ podstawowych uméw handlowych,
nie zna ich specyfiki i elementow konstrukeji
prawnej.

Student posiada elementarng wiedzg z
zakresu prawa gospodarczego, w
szczegolnosci wie czym jest umowa
handlowa 1 jakie sg jej podstawowe cechy;
zna podstawowe zasady zawierania i
wykonywania uméw handlowych, potrafi
wymieni¢ 1 odr6znié¢ podstawowe umowy
handlowe, zna ogolnie ich specyfike i
elementy konstrukcji prawnej.

Student posiada wiedz¢ z zakresu prawa
gospodarczego, w szczegdlnosci wie czym
jest umowa handlowa i jakie sg jej cechy;
zna zasady zawierania i wykonywania umow
handlowych, potrafi wymieni¢ i odroznic¢
umowy handlowe, zna ich specyfike i
elementy konstrukcji prawnej.

Student posiada ugruntowang wiedze z
zakresu prawa umow handlowych, w
szczegblnosci wie czym jest umowa
handlowa i jakie sa jej cechy; zna zasady
zawierania 1 wykonywania umow
handlowych, potrafi wymieni¢ i odr6zni¢
umowy handlowe, zna ich specyfike i
elementy konstrukcji prawnej. Wiedza
studenta, cho¢ ugruntowana, nie wykracza
jednak ponad zagadnienia wyznaczone
tematyka wyktadu 1 literatury podstawowej
przedmiotu.

Student posiada ugruntowang i1 poglebiong
wiedze z zakresu prawa gospodarczego, w
szczegblnosci wie czym jest umowa
handlowa 1 jakie sg jej cechy; zna zasady
zawierania 1 wykonywania umoéw
handlowych, potrafi wymieni¢ i odr6zni¢
umowy handlowe, zna ich specyfike i



Efekt ksztatcenia E2 waga: 10%

Nie osiggnat zatozonego efektu (ocena 2.0)

Osiagnatl w stopniu dostatecznym (ocena 3.0)

Osiagnatl w stopniu dobrym (ocena 4.0)

elementy konstrukcji prawnej. Wiedza
studenta wykracza ponad poziom
podstawowy wyznaczony wyktadem oraz
literaturg podstawowg przedmiotu
wystarczajacy do uzyskania oceny bardzo

dobre;j.

Student nie potrafi stosowac przepiséw prawa
przy rozwigzywaniu praktycznych
problemow, z ktorymi moze spotkac si¢ w
obrocie prawnym. W szczegdlnosci student
nie wie jak w oparciu o uzyskane informacje
teoretyczne zawrze¢ umowe handlowa, a
takze jak sformutowa¢ postanowienia umowy
w taki sposob, by nalezycie zabezpieczy¢
swoje interesy prawne i ekonomiczne.
Student nie potrafi postugiwac si¢ aktami
prawnymi o podstawowym znaczeniu dla
umow handlowych.

Student w stopniu podstawowym potrafi
stosowac przepisy prawa przy
rozwigzywaniu praktycznych problemow, z
ktérymi moze spotkac si¢ w obrocie
prawnym. Student wie jak w oparciu o
uzyskane informacje teoretyczne zawrzed¢
umowe handlowg a takze jak sformutowac
postanowienia umowy w taki sposob, by
nalezycie zabezpieczy¢ swoje interesy
prawne i ekonomiczne. Student potrafi
postugiwac si¢ aktami prawnymi o
podstawowym znaczeniu dla prawa uméw
handlowych - wyszukiwanie wlasciwych
przepiséw prawa jest jednak w wysokim
stopniu dziataniem chaotycznym i

przypadkowym.

Student potrafi stosowac przepisy prawa
przy rozwigzywaniu praktycznych
probleméw, z ktdrymi moze spotkac si¢ w
obrocie prawnym. Student wie jak w oparciu
o uzyskane informacje teoretyczne zawrzec
umowe handlowa, a takze jak sformutowac
postanowienia umowy w taki sposob, by
nalezycie zabezpieczy¢ swoje interesy
prawne i ekonomiczne. Student potrafi
postugiwac si¢ aktami prawnymi o



podstawowym znaczeniu dla prawa uméw
handlowych.

Osiggnat w stopniu bardzo dobrym (ocena 5.0) Student w sposéb biegty potrafi stosowaé
przepisy prawa przy rozwigzywaniu
praktycznych problemoéw, z ktorymi moze
spotka¢ si¢ w obrocie prawnym. Student wie
jak w oparciu o uzyskane informacje
teoretyczne zawrze¢ umow¢ handlowa, a
takze jak sformutowac postanowienia
umowy (takze wariantowo) w taki sposob,
by nalezycie zabezpieczy¢ swoje interesy
prawne i ekonomiczne. Student potrafi
postugiwac si¢ aktami prawnymi o
podstawowym znaczeniu dla prawa umow

handlowych.

Osiagnal w stopniu celujagcym (ocena 5.5) Student w sposéb nad wyraz biegly potrafi
stosowac przepisy prawa przy
rozwigzywaniu praktycznych problemow, z
ktérymi moze spotkac si¢ w obrocie
prawnym. Student wie jak w oparciu o
uzyskane informacje teoretyczne zawrzec¢
umow¢ handlowa, a takze jak sformutowac
postanowienia umowy w taki sposob, by
nalezycie zabezpieczy¢ swoje interesy
prawne i ekonomiczne. Student potrafi
postugiwac si¢ aktami prawnymi o
podstawowym znaczeniu dla prawa umow
handlowych. Rozwigzujac problemy
praktyczne student potrafi odwotac¢ si¢ do
aktualnego stanu doktryny i judykatury.

Efekt ksztatcenia E3 waga: 10%

Nie osiagnat zatozonego efektu (ocena 2.0) Student nie odczuwa potrzeby stosowania w
praktyce wiedzy nabytej w zakresie umow
handlowych. Nie potrafi dokonywac¢
czynnosci prawnych zgodnie z wymogami
wynikajacymi z przepisOw prawa, a takze nie
ma $wiadomosci koniecznosci cigglego
aktualizowania stanu swojej wiedzy prawne;j.

Osiggnat w stopniu dostatecznym (ocena 3.0)  Student ma $wiadomos¢ koniecznos$ci
stosowania w praktyce wiedzy nabytej w
zakresie umow handlowych. Potrafi
dokonywac¢ czynno$ci prawnych zgodnie z
wymogami wynikajacymi z przepisow
prawa, a takze rozumie potrzebg ciaglego



aktualizowania stanu swojej wiedzy prawne;j.

Osiagnat w stopniu dobrym (ocena 4.0) Student ma ugruntowang §wiadomos$¢
konieczno$ci stosowania w praktyce wiedzy
nabytej w zakresie uméw handlowych.
Potrafi dokonywa¢ czynno$ci prawnych
zgodnie z wymogami wynikajacymi z
przepisOw prawa, a takze rozumie potrzebe
ciggtego aktualizowania stanu swojej wiedzy
prawnej.

Osiagnat w stopniu bardzo dobrym (ocena 5.0) Student ma ugruntowang i pogiebiona
swiadomo$¢ koniecznos$ci stosowania w
praktyce wiedzy nabytej w zakresie umow
handlowych. Potrafi dokonywa¢ czynnos$ci
prawnych zgodnie z wymogami
wynikajacymi z przepisOw prawa, a takze
rozumie potrzebe cigglego aktualizowania
stanu swojej wiedzy prawnej.

Osiagnal w stopniu celujagcym (ocena 5.5) Student ma ugruntowang i pogtebiong
swiadomo$¢ koniecznos$ci stosowania w
praktyce wiedzy nabytej w zakresie umow
handlowych. Potrafi dokonywa¢ czynnosci
prawnych zgodnie z wymogami
wynikajacymi z przepisOw prawa, a takze
rozumie potrzebe cigglego aktualizowania
stanu swojej wiedzy prawnej. Student jest
gotoéw dzieli¢ si¢ swoja wiedzg i
umiejetnosciami ze swoim otoczeniem
(znajomymi, rodzing).

Uzyskanie przez Studenta pozytywnej oceny koncowej z przedmiotu mozliwe jest w
przypadku zrealizowania wszystkich efektow ksztalcenia w stopniu co najmniej
dostatecznym. Ocena koncowa z przedmiotu wyliczana jest wedtug nastgpujacej formuty:

80% ocena z realizacji efektu E1 + 10% ocena z realizacji efektu E2 + 10% ocena z realizacji
efektu E3

IX. Obcigzenie pracg studenta

Liczba godzin
Rodzaj aktywnosci
stacjonarne  niestacjonarne

Godziny kontaktowe z nauczycielem akademickim 30 18
wynikajace z planu studiow

Godziny kontaktowe z nauczycielem akademickim w ramach 4 4



konsultacji (np. prezentacji, projektow)

Godziny kontaktowe z nauczycielem akademickim w ramach 2 2
zaliczen 1 egzaminoOw

Przygotowanie do zaje¢ (studiowanie literatury, odrabianie 20 25
prac domowych itp.)

Zbieranie informacji, opracowanie wynikow 10 12
Przygotowanie raportu, projektu, referatu, prezentacji, 4 4
dyskusji

Przygotowanie do kolokwium, zaliczenia, egzaminu 30 35
Suma godzin 100 100
Liczba punktow ECTS 4

X. Literatura

Literatura podstawowa
Lp. Opis pozycji

1. | A.Koch, J. Napierata (red.), Umowy w obrocie gospodarczym, Warszawa 2013.

2. | J.Jacyszyn, A. Koronkiewicz-Wiorek, B. Ksigzek, M. Piotrowska-Ktak, L. Siwik Lidia,
L. Swiderek, Umowy handlowe w pytaniach i odpowiedziach, Warszawa 2013.

Literatura uzupeiniajaca
Lp. Opis pozycji

1. | S. Wiodyka (red.), System Prawa Handlowego, tom 5, Prawo umow handlowych,
Warszawa 2011.

2. | J. Okolski (red.), M. Modrzejewska (red.), Prawo handlowe, Warszawa 2012.

XI. Informacja o nauczycielach

Osoby prowadzace przedmiot

Lp. Nauczyciel
1. drJanLic



